Relationship Manager / Kundechef til EIFOs Growth &
Green Transition-team - Brug dine radgivningsevner {il
at gore en forskel for fremtidens erhvervsliv

Breender du for relationer, samarbejde og faglig fordybelse — og har du lyst til at gare en forskel for
danske virksomheder med ambitioner indenfor vaskst og gron omstilling? Sa laes med her. Vi spger
nemlig en Relationship Manager / Kundechef til vores Growth & Green Transition-team i
Kebenhavn/Sjzelland — en rolle for dig, der har nogle ars erfaring med erhvervsradgivning og mod
pd mere ansvar, udvikling og indflydelse i dit arbejdsliv.

Bliv en del af staerkt team

Som Relationship Manager / Kundechef i vores Growth & Green Transition team far du masser af
ansvar, men star aldrig alene. Du bliver nemlig en del af et ambitigst, samarbejdsdrevet og
kompetent team, hvor vi prioriterer bade faglighed og arbejdsgleede haijt.

Vi tror pa, at vi lykkes bedst sammen — nar vi deler viden, sparrer abent og bringer forskellige
perspektiver i spil. Du far en spaendende og varieret hverdag, hvor du arbejder med ambitiase
danske virksomheder i udvikling — alle med det tilfelles, at de gnsker at vaekste eller skabe en
grennere fremtid.

Lige nu mangler vi en kollega, der trives i dialogen med kunder og samarbejdspartnere - og som
med tydelighed og trovaerdighed kan formidle EIFOs lgsninger og abne dare for nye forretninger.

Hvad laver vi — og hvem samarbejder vi med?

Du bliver en del af Growth & Green Transition-teamet i EIFOs SMV-omrade. Vi er specialiseret i
lan, garantier og kautioner til mindre, men veletablerede virksomheder (typisk op til 50 ansatte), der
onsker at investere i udvikling, drift, eller ejerskifte. Det bliver dit fokusomrade.

Derudover samarbejder vi i teamet ogsa med venturefinansierede virksomheder, landbrug samt
virksomheder i Grgnland og pa Faergerne — og vi samarbejder teet med bade banker, revisorer og
lokale erhvervsfremmende aktgrer.

Fra dialog til lasning — din hverdag i EIFO

Du bliver en ngglespiller i mgdet med vores kunder — og en del af et team, hvor videndeling og
nysgerrighed er en naturlig del af hverdagen. For os er succes at finde den rigtige
finansieringslasning, der matcher den enkelte kundes behov.
Dine opgaver vil bl.a. veere at:
» Radgive og sparre med SMV’er og grenne virksomheder (direkte eller via bankerne) om
finansiering til at statte dem i deres planer om veekst og gren omstilling
« Udarbejde og strukturere finansieringsoplaeg og kreditindstillinger — og vurdere
forretningsplaner, gkonomi og risici
- Drive processen fra fgrste dialog til endelig lgsning — i samarbejde med kolleger fra kredit og
gvrige funktioner
« Opsg@ge nye relationer og samarbejder med virksomheder og samarbejdspartnere som
banker, revisorer og erhvervsfremmeakterer
« Veere aktiv i relevante netvaerk og bidrage til at positionere EIFO
- Bidrage med idéer og veere med til at forme, hvordan vi arbejder — vi lytter og udvikler os

sammen

Hvem er du?

Du har allerede nogle ars erfaring som Relationship Manager / Erhvervsradgiver og er klar til naeste
skridt. Vi forestiller os, at du har minimum 3-5 ars erfaring og bringer faglig skarphed og



personlighed med dig i rollen.

Vi leder efter en kollega, som:
- Har en relevant uddannelse og erfaring med finansiering af danske SMV’er, herunder
arbejdet med kreditindstillinger
« Har en steerk forretningsforstaelse og en naturlig nysgerrighed pa nye lgsninger og
forretningsmodeller
+ Har et kommercielt mindset og evnen til at se potentiale — ogsa i virksomheder udenfor den

klassiske bankramme

Trives i en udadvendt rolle med kundekontakt og netvaerk — og som er proaktiv og
lgsningsorienteret

- Taenker gerne nyt og ser muligheder for at arbejde smartere

Er god til at strukturere dine opgaver og tage ansvar for egne sager

- Har lyst til at laere — og dele sin viden i et miljg, hvor vi lafter i flok
Steerkt formal og attraktive vilkar

Hos EIFO far du ikke kun et meningsfuldt arbejde — men ogsa kolleger, der bakker dig op, og
ledere, der prioriterer trivsel, fleksibilitet og udvikling.
Du far:

- Et spaendende og udfordrende job med et staerkt purpose og stor samfundsmeessige vaerdi

- Attraktive anseettelsesvilkar, fleksibilitet i arbejdet og plads til bade ambition og balance

- Et fagligt steerkt miljg med engagerede kollegaer og en uformel tone

- Og lidt ekstra til hverdagen: lgbeklub, fredagsbarer, vinklub, egen kantine, og bordtennisbord

i cykelkeelderen.
Er det dig, vi leder efter?

Sé send din ansggning og CV snarest muligt og senest d. 18. august 2025. Vi holder samtaler
labende, sé s@g gerne med det samme.

Forlgbet omfatter alt andet lige to samtalerunder, hvor anden runde indeholder assessments.
Referencer indhentes efter aftale mod slutningen, og straffeattest skal fremvises ved anseettelse.
Tiltreedelse gnskes hurtigst mulig.

Vil du vide mere? Kontakt Louise Hulvej, Head of Growth & Green Transition, pa lohu@eifo.dk eller
+45 3117 18 09.

Hos EIFO tror vi pa, at diversitet skaber bedre Igsninger — derfor opfordrer vi alle kvalificerede
kandidater til at sage uanset alder, kgn, religion eller etnisk tilhgrsforhold.

Vi ser frem til at hgre fra dig!

Om Danmarks Eksport- og Investeringsfond

Danmarks Eksport- og Investeringsfond (EIFO) er Danmarks erhvervs- og investeringsbank. Vores
ejer er den danske stat og Erhvervsministeriet, og vores formal er at give danske virksomheder
adgang til risikovillig kapital, sa de kan indfri deres ambitioner og skabe innovation og veekst til
gavn for vores samfund. Vi finansierer virksomheder i alle brancher over hele Danmark — fra deres
spaede start gennem vaekstfasen til rejsen ud pa de globale markeder og mod en eventuel
bgrsnotering.

Vi har et samlet forretningsomfang pa omkring 170 mia. kr. og ca. 470 medarbejdere.
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